
 
 
THE NEW BUYER 

Per il buyer che affronta la ripresa post-Covid 19 sono necessari strumenti 

capaci di mantenere intatta la filiera di fornitura senza alcun aggravio di costi. 

Il mercato della fornitura e della sub-fornitura escono provati dai mesi del 

lockdown ed è possibile che il buyer si trovi a gestire situazioni impreviste: 

aziende in difficoltà, aziende che non garantiscono i necessari volumi di 

fornitura, aziende che non riescono a riaprire. 

Per queste ragioni Adaci Formanagement ha progettato un corso compatto di 

18 ore, erogato in 6 moduli da 3 ore che tratta i temi-chiave utili per 

fronteggiare questa inedita condizione del mercato di fornitura: 

 

Destinatari del Corso: Buyer junior e senior di aziende di ogni dimensione e 

appartenenti a tutti i settori di attività economica 

Metodologia: Didattica e contenuti di ciascun modulo delle giornate di studio 

assicureranno la trasferibilità dei concetti esposti in aula, anche attraverso il 

ricorso ad esemplificazioni e ad un costante dialogo coi docenti. Il programma 

è stato aggiornato per rispondere alle nuove esigenze delle aziende con lo 

scopo principale di affrontare le criticità operative delle attività dei buyer 

nell’attuale situazione post-Covid 19. 

Corpo Docente: Manager esperti degli acquisti che hanno sperimentato sul 

campo i processi e i modelli di business esposti in aula. 
 


